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Il settore di mercato che siinteressa della Bellezza e del Benessere della persona ¢ attualmente fra
quelliche registrano il maggiore trend positivo.

Il consumatore pud scegliere fra servizi professionali da eseguirsi in centri specializzati
oppure fra una moltitudine di prodotti per il fai da té, acquistandoli in vari canali distributivi, dove
spesso eglinonriceve nessuna indicazione specifica sul prodotto o sull'uso piu adatto per ottenere
il risultato che si aspetta.

LA COMPATTAZIONE EPIDERMICA

La compattazione epidermica rappresenta oggi il trattamento cosmetico di maggiore efficacia
disponibile sul mercato, la sua efficacia € dovuta ad una composto naturale brevettato in grado di
rassodare e modellare la pelle in sinergia con opportune manualita.

Esistono diverse livelli di trattamento sia domiciliare sia professionale, ma risulta indubbio
che con un cosmetico efficace la differenza fra usarlo bene e usarlo male cambia notevolmente la
evidenza del risultato.

P.I.C. PUNTO DIINFORMAZIONE COSMETICAMARY ROSE

Il progetto PIC ( Punto di Informazione Cosmetica ) si propone lo scopo di
colmare questa lacuna, presentando al cliente il prodotto piu adatto a
risolvere le proprie esigenze estetiche dei capelli del viso e del corpo
mediante una prova dimostrativa e comparativa di vari prodotti,
insegnando al cliente le corrette modalita di uso e di frequenza, grazie
all'utilizzo di strumenti multimediali interattivi, nonché garantendogli una
continua assistenza post vendita fruibile anche in videoconferenza .
Lainnovazione del sistema € quindi basata su alcuni elementi distintivi:
1) La prova dimostrativa di prodotti e servizi a self-service messa
disposizione della persona interessata a risolvere la propria
problematica, scegliendo i prodotti cosmetici, che risulteranno piu
efficaci, dopo la verifica del risultato tramite l'osservazione della
situazione prima e dopo costituisce il nostro punto di forza a tutela
del consumatore che per la prima volta pud scegliere il proprio
trattamento dopo averne testato l'efficacia su sé stesso, quindi
non comprando piu a scatola chiusa
2) Insegnamento assistito sull'uso corretto di questi prodotti
ottenuto anche attraverso un software che con I'utilizzo di filmati
specifici indichi il trattamento domiciliare accrescendo il valore
aggiunto al prodotto di uso quotidiano e una creando nuova cultura
nel suo utilizzo continuo.
Questo ci distingue dalla classica vendita occasionale, in quanto si
crea un rapporto di fedelta con una clientela soddisfatta del
servizio di supporto a disposizione il quale mette in risalto il nostro
metodo diistruzione peril corretto faidate.
3) Tutto questo & possibile perché si sfruttano al meglio le
tecnologie, l'informatica, strumenti e apparecchi specifici, che uniti
a professionalita e cordialita, offrono al cliente la possibilita e la
soddisfazione di provare il tutto come se fosse nella tranquillita
della suacasa.
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Tre buoni motivi per cui il cliente deve venire presso il nostro punto
vendita:
1) Una giusta ambientazione mirata a suscitare richieste che il
cliente stesso non pensava di avere, guidandone la scelta
attraverso meccanismi che stimolino il suo piacere a prendersi
cura di se ed a migliorare la propria efficienza ed lo stile di vita.
2) Per soddisfare la sua curiosita di verificare le differenze (tra il dire
e il fare), scaturita dai messaggi pubblicitari inviati tramite i canali
(web, mailing, riviste, radio, manifesti, fiere locali ecc...)
3) Perché siamo gli unici a presentare in anteprima il metodo della
compattazione epidermica in simbiosi con la forza della natura, a
totale beneficio della persona che con l'aiuto di un software
evoluto come “L'enciclopedia multimediale della Compattazione”,
pud ricevere le risposte a tutte le domande inerenti la propria
bellezza ed il proprio benessere.

INTEGRAZIONE FRA TRATTAMENTO DOMICILIARE E
PROFESSIONALE

Nel PIC potrebbe essere integrato anche un Centro di Compattazione
Tricologia ( C.d.C. Hair Center) oppure un Centro di Compattazione Viso
e Corpo ( C.d.C. Beauty Center ) aumentando quindi I'offerta al pubblico,
che potrebbe in questo caso scegliere fra trattamenti di maggiore
efficacia, tuttavia qualora mancassero i requisiti di legge per questo
scopo, esso € in grado di coordinare il lavoro di strutture esterne,
proponendo al cliente finale il centro di compattazione professionale piu
adatto perlocalizzazione, servizio o disponibilita.

PIC LOGISTICAE INSEGNAMENTO

La funzione di coordinamento con queste strutture esterne sara svolto
curando tutti gli aspetti organizzativi di marketing e tecnici, attraverso una
formazione continua degli operatori professionali sia interni che esterni,
che saranno quindi sempre in grado di adattarsi ai cambiamenti di un
mercato in continua evoluzione.

PIC REALTA' MODERNA E DINAMICA

Un ulteriore elemento distintivo del PIC é rappresentato dal notevole
dinamismo di questa struttura che opera sia con promoter esterni sia
tramite la video assistenza via Internet.

Esso € in continuo contatto con la casa madre e gli altri PIC presenti sul
territorio nazionale e non si limita a soddisfare soloi clienti che entreranno
fisicamente nel punto vendita, ma sara in grado di prestare il servizio
anche all'esterno della struttura, rispettandone tutti i criteri di massima
efficienza.
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